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e Los activos financieros
del organismo crecierone

casi US$ 12.400 millones
Sl
e El monto indemnizatorio

por la sequia ascendioala
suma de US$ 25 millones

registro 0 el primer trimestre
del ano ganancias por US$ 59 millones

Presidente del Banco de Seguros del Estado, Marcos Otheguy e Pags.4y5

En evento organizado por Sancor Seguros
y Coface se abordaron los desafios
geopoliticos y macroeconomicos globales

® Pags.2y3 NGerénte General de Sancor Seguros, SebastianIrivero

S A N c 0 R Hace 80 afos que estamos acompanando

SEG U ROS historias. ¥ hace 20... legamos a Uruguay para
seguir cumpliendo con el mismo objetivo.
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Escenario global con conflictos bélicos y riesgos macroeconomicos y geopoliticos

En un evento organizado por Sancor
Seguros y Coface se abordaron los
retos de un mundo en reconfiguracion

F

Salvador Pérsico y Sebastian Trivero

ancor Seguros y Coface,

con el apoyo de la Unién

de Exportadoresdel Uru-
guay,organizaronun proactivo
encuentro denominado “Un
Mundo en Reconfiguraciéon”,
con la participacién de impor-
tantes expositores que aporta-
ronsuvisidnsobreunescenario
internacional pautado por
conflictos bélicos, riesgos ma-
croecondmicos y geopoliticos
en persistente transformacion.
Esundesafiante panoramaque
exhibe multiples vulnerabili-
dades, que abren espacios de
incertidumbre, que generan
oportunidades. Participaron
del encuentro, que registrd un
altopoder de convocatoria, eje-
cutivosdel dmbitoempresarial,
actores del ecosistema expor-
tador y del area aseguradora.
La plana ejecutiva de Sancor

Seguros Uruguay fue encabe-
zada por su Gerente General,
Sebastian Trivero.

Poner en valor

La apertura del evento, desa-
rrollado en el Hotel Costanero
Montevideo, estuvo a cargo del
periodistay maestro de ceremo-
nias, Martin Sarthou, quién dio
la bienvenida a los asistentes y
puso en valor los procesos de
gestion de las reconocidas or-
ganizaciones, Sancor Seguros
y Coface.

ExpreséqueSancor Seguros,
que opera en Uruguay desde
hace20afios, ofreceunaamplia
gama de seguros sustentados
en la calidad de servicio. A su
vez, Coface genera soluciones
que posibilitan el crecimiento
de las empresas con procesos
innovadores y tecnologia de
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Bruno De Moura Fernandes

Diego Montaiiez, Cristian Petrlik, Maria Constanza Taltavull, Nadia Odolinski y Salvador Pérsico

vanguardia. Estaorganizacién,
que opera a escala global, tiene
madasde100.000 clientes. Sancor
Seguros tiene un acuerdo con
Coface, tanto para el mercado
local como paralasexportacio-
nes. Esta alianza, plasmada en
2012, posibilita a Sancor Segu-
roscontarconunaherramienta
diversificada y eficaz para la
gestion del riesgo comercial. E1
acuerdocon Cofacele permitea
Sancor Seguros liderar el mer-
cadodesegurosde créditoenel
mercado uruguayo.

Unaamenaza

Abrio la conferencia, el Direc-
tor Global de Estudios Macro-
economicos de Coface, Bruno
De Moura Fernandes, quién
expuso sobre el tema “Ten-
dencias Macroecondémicas,
GeopoliticayPerspectivaspara

los Mercados Internacionales™.

El ejecutivo afirmé que
importantes cambios econo-
micos, que incluyen alianzas,
comenzaron a registrarse en el
mundo en 2020 y este proceso
se acelerd con la actual presi-
dencia de Donald Trump con
los temas arancelarios y sus
estrategias proteccionistas.
Resefld de inmediato secuelas
de la conflictividad bélica que
se registra en el Medio Oriente
y la importancia que reviste el
Estrecho de Ormuz por donde
se moviliza el 20% del petrdleo
mundialydelgaslicuado.Enun
punto estratégico, bloqueado a
lanavegacién de los petroleros,
que generdlasubayelriesgode
escasez de los hidrocarburos a
nivel mundial. Dijo que persiste
ademads el riesgo en la cadena
desuministroscomo fertilizan-

tes, aluminio, petroquimicos.

En otro pasaje de su alocu-
cion sefiald que existen indica-
doresqueapuntanaunriesgode
estanflacién, de estancamien-
to. Los precios de los insumos
crecen mucho mas rapido en
los mercados que los precios de
venta. Se genera entonces, en
muchoscasos, unadisminucion
delosmargenesderentabilidad
de las empresas.

Reorientacion

Elconferencistasefialé asimis-
mo quelosaranceles que aplicéd
Estados Unidos provocaron en
lapracticaunareorientaciénde
losflujos comerciales. Laincer-
tidumbre prevalecerd entonces
en el plano de los aranceles.
Explico a su vez que Estados
Unidos crece aescaladeun 2%,
lo cual no estd mal. Respecto
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a China dijo que ese pais tuvo
buenas cifras econémicas a
comienzos de este afio por el
impulsodelasinversionesylas
fuertesexportaciones muycom-
petitivas en multiples segmen-
tos productivos. Sin embargo,
persisten ciertas debilidades y
esto es preocupante. Es un pafs
que importa mucho menos que
hace unos afios. Como no tiene
proteccion social su poblaciéon
ahorra, en promedio un 35% de
sus ingresos, para enfrentar en
el futuro esa problematica. Son
cifras muy elevadas en com-
paracion con otras naciones
europeas. Ademas, aun persiste
en China la crisis del sector
inmobiliario.

Indicé que en el contexto
de una demanda un poco len-
ta y costos altos aumentd en
muchos paises el numero de
insolvencias empresariales.
“Podemosdecir-prosiguio- que
en el mundo alcanzan su nivel
mas alto de la ultima década”.
Se prevé que las insolvencias
empresariales se estabilicen, a
niveles no bajos, en el curso de
este afio.

Existe entonces un ambito
mundial complicado, pautado
por la incertidumbre. “Hay

El proteccionismo
es un juego de
suma negativa en
el que todos los
paises pierden

dificultades a escala global
pero también oportunidades”,
destacé.

Muy importante

El acto prosiguié con una ex-
posicidon de Patricia Krause,
Economista de Coface América
Latina, quién abordé el tema
“Riesgos, Oportunidades y
Dindmicas de Crecimiento en
la Region”

Resefld, en términos por-
centuales, los procesos de ex-
portacion y de importacién de
productosenergéticosde varios
paisesde AméricaLatina. Sefia-
16 ademas que el debilitamien-
to del dolar estadounidense
proporciona cierto alivio a las
monedas latinoamericanas. A
suvez,losescenariosdeconflic-
tividad que existen en el Medio
Orientealimentanlosriesgosde
inflacién en la region.

Sostuvo asimismo que la
geopolitica hace que las pers-
pectivas de recorte de las tipos
de interés en Latinoamérica
sean mas inciertas, al tiempo
que la capacidad de pago en
la regidn estd bajo la lupa. En
Argentina, por ejemplo, subio
la morosidad de las familias.

La expositora calificé de
muy importante el reciente
acuerdo comercial signado por
el MercosurylaUnién Europea.
Considerd luego que el ingreso
de productos chinos también

ruguay '.HMH de
o en n mundo Inclerto
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Entrevista de Martin Sarthou a Carmen Porteiro

genera presién en América La-
tina. Mientras tanto, se estima
que el PIB de la regién alcance
este afio guarismos similares a
los registrados durante 2025.

Elreto de competir
A continuacidn, el periodista
Martin Sarthou entrevistd a
la Presidenta de la Unidén de
Exportadoresdel Uruguay, Car-
men Porteiro, quién dijo que se
plantea el reto de competir en
un mundo en constante trans-
formacién ya que “en cada mo-
mentodelafio tenemosnoticias
distintas. Las estrategias em-
presariales se basan entonces
en analizar las oportunidades
y las posibles amenazas. Se
monitorean las oportunidades
en un contexto global muy
cambiante”. Expresd que “ve-
mos con preocupacion algunos
indicadores, perodentrodeesos
indicadores existen empresas
uruguayas que han incremen-
tado su comercio con los Esta-
dos Unidos. Para capturar esas
oportunidadeshubomuchomo-
nitorio previo. Esunadindamica
que se fue desarrollando con el
pasodelosultimosmeses. Aho-
raestamosviendo proyecciones
con muchos mds escenarios”.
La conferencista afirmo que
el sector exportador uruguayo
siempre tiene que estar bien
articulado para enfrentar la
fuerte competitividad global.
Sostuvo que el Estado debe
bajar costos para que el sec-

tor exportador privado pueda
mejorar las oportunidades de
negocios en el exterior. Por
ejemplo, las tarifas eléctricas,
lacargaimpositivaquenotiene
nada que ver con los resultados
de las compaiiias, entre otros
items. Ademads, otro tema no
menor: el sentido de urgencia
delsector privado,enun mundo
altamente competitivo, tiene
que ser muy bien leido por las
autoridades. “Hay quetratarde
llegaratiempoenlostemasyno
venir de atrads”, expreso.

Un gran marco

Carmen Porteiro calificé como
muy positivo el acuerdo Mer-
cosur-Union Europea, fruto de
25afiosdenegociaciones. Esun
granmarco, perohayquetraba-
jar para obtener los beneficios,
ya que se plantea el tema de las
cuotificaciones.

Expresd, en otro plano, que
la Unién de Exportadores del
Uruguaypromueveeldesarrollo
sostenible y la competitividad
del sector exportador de bienes
y servicios con el objetivo de
contribuiral desarrollodel pais.
La ejecutiva ejemplificé que el
sector exportador implica el
30% del PBI de Uruguay. Sos-
tuvo asimismo que la Unidén de
Exportadores brega por la me-
jora de los aspectos logisticos,
al tiempo que considera que la
sostenibilidad dela produccién
esun factor muyrelevante para
el Uruguay. @

Martin Sarthou

Un aspecto de la conferencia
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Otheguy: activos financieros del BSE
crecieron a casi US$ 12.400 millones

1 Banco de Seguros del

Estado registra un soste-

nido proceso expansivo
en todas sus lineas de coberturas
y en términos de rentabilidad y
de calidad en su gestién técnica.
Su Presidente, Marcos Otheguy,
anuncioalSuplementodeSeguros
deElObservadorlosbuenosresul-
tadosobtenidosporlainstitucion
en lo que transcurre del afio.

¢Qué comportamiento regis-
tro el BSE enel primer trimes-
tre de 2026?
Un dato muy relevante: en este
primer trimestre de este afio el
Banco registré ganancias en el
entorno de los 59 millones de
ddlares. Estaimportante cifraes
fruto, paraelcomienzodeunarfio,
del rendimiento extraordinario
registrado por nuestras coloca-
cionesfinancieras.Lainstitucién
tieneenlaactualidad activos por
casil2.400 millonesdeddlaresy
un patrimonio que oscila en los
826 millones de ddlares.
Estamos contentos porque
son montos muy importantes.
Recuerdo que el pasado afio
transferimos a Rentas Generales
mas 75 millones de dolares. Esto
implicaque,enbuenamedida, es-
tamoscumpliendoelrolquedebe
ejercer una empresa publica al
servicio del desarrollo nacional.
Son recursos que quedan en el
paisyqueel gobiernolos destina
a las prioridades que establecen
sus ejes programaticos, como la
primera infancia, seguridad etc.
Estamos entonces muy satisfe-
chos con esta realidad. E1 Banco
tiene mads del 70% del mercado
asegurador uruguayo, lo cual
implica un claro liderazgo. La
institucidn tiene una estructura
gerencial muy soélida y cuadros
funcionales de muy buen nivel
profesional. Estamosconsolidan-
do el Banco de los préximos 25
afiosenelmarcodeunimportan-
teprocesoderelevogeneracional
iniciado hace varios afios.

¢Qué panorama exhibe el
segmento previsional de la
institucion?

El drea previsional implica hoy
practicamenteel 60% de nuestra
facturacion. Esunsegmentoque
estdconsolidadoyenequilibrio.
El drea previsional, que no es
monopdlica ya que estd abierta
a las compafiias privadas, la
gestionamos con un claro perfil
social. Buscamos tener siempre
solidez financiera porque esto
nos permite pagar mejores ju-
bilaciones. Nuestro objetivo es
abonar las mejores pasividades
posibles a los trabajadores del
pais. Este es entonces un tema
muy virtuoso. Estamos pagando

en el entorno de las 518.000 ju-
bilaciones por afio. Los ingresos
de esos trabajadores, que estan
en el entorno de los 800 millo-
nes de ddlares, los volcamos en
fideicomisos, en importantes
infraestructuras, etc., que con-
tribuyen al desarrollo del pais.

El Banco de Seguros compite
con mas de 15 aseguradoras pri-
vadas.Estoimplicaqueoperamos
enunmercadofuertemente com-
petitivo para el cual el Banco se
preparéen formasostenida, muy
solida y eficiente.

¢Como califica el comporta-
miento queregistralacartera
monopolica del BSE?

Estamos gestionando con ex-
celencia el monopolio del drea
AccidentesdeTrabajoy Enferme-
dades Profesionales. Esta es una
politicasocialrelevantequesiem-
preprocuro, reitero,laexcelencia.
Este distintivo se materializa
en nuestro Hospital que obtuvo
nuevamente la prestigiosa acre-
ditacion CARF, institucion que

acreditacentrosderehabilitacion
internacionales. Trasunriguroso
examen fuimos acreditados en
dreascomotratamientodeldolor,
internaciényreinsercionlaboral.
Estarealidad nosenorgulleceya
suveznosdesafiadiaadia.Debe-
mos destacar que estadistincion
coloca al hospital del BSE en un
sitialdeprivilegioaescalaglobal.

Esta administraciéon no solo
se comprometio a continuar los
procesosdeexcelenciaen materia
de atencidn de los trabajadores
accidentados sino también a
trabajar en la prevencion. Es asi
que nos sumamos a la estrategia
definida por el gobierno a través
del Ministerio de Trabajo y Se-
guridad Social y firmamos un
compromiso “por la Vida y la Se-
guridad”. Hicimos durante 2005
unacampaifiapublicaconfocoen
la prevencién. En linea con esta
filosofiadetrabajo, realizaremos
el proximo mes de octubre un se-
minariointernacionaldestinado
alosprevencionistas. Traeremos
reconocidosexpertosdel exterior

Presidente del Banco de Seguros, Marcos Otheguy

por lo cual podemos afirmar que
sera un encuentro de gran nivel
técnico que estimamos generara
importantes conclusiones en un
tema social tan sensible.

¢Qué monto indemnizatorio
prevé abonar el BSE a los
productores afectados por la
sequiaregistradaesteverano?

Evaluamos que estaremos
pagando siniestros en el entorno
de los 25 millones de dolares Es
unmontosignificativamente me-
nor al abonado a los productores
afectadosporlasequiaregistrada
hacedosafiosentodoelterritorio
nacional, ya que esa instancia
siniestral demandé indemniza-
ciones por mas de 80 millones
de dodlares.

El fendmeno climdtico de
este afio se concentro en el De-
partamento de Soriano, que es
la zona agricola més productiva
del pais. Se perdi6 muchisimo
maiz de primera y soja. Tenia-
mos coberturas sobre 200.000
hectdreas con seguros de sequia

ylasuperficieafectadasuperdlas
150.000 hectéreas. Es una cifra
muy importante, que el Banco
asume con la responsabilidad
que lo caracteriza.

La institucion cubre en todo
el pais, con distintos tipos de
seguros, mas de 870.000 hecté-
reas.Sehizoun esfuerzo enorme
por aumentar la coberturaenun
sector tan estratégico para Uru-
guay. ElBancotieneunliderazgo
consolidado en materia de segu-
ros agropecuarios porque cubre
practicamente el 75% del merca-
do.Marcamosfuerte presenciaen
toda la produccién: agricultura
de secano y riego, montes fores-
tales, horticultura, fruticultura,
citricultura, lecheria, aves, cer-
dos, colmenas, vacunosyovinos.
Uruguay,registraenlaactualidad
undatomuysignificativo:somos
el paiscon mayor penetraciondel
seguroagropecuarioen América
Latina.Esteeslogrodel Bancode
Seguros del Estado.

¢Consideraquesedebeimpul-
sarunafuertepoliticaderiego
aescalanacional?

La variabilidad climadtica es
permanente y por lo tanto el
agro uruguayo tendra que incor-
porar esta realidad a la hora de
tomar decisiones. El pais tiene
entonces que impulsar una gran
politicadel riego que contribuira
a minimizar los riesgos de los
seguros. El gobierno ya generd
el afio pasado una comisién es-
pecialparaabordaresatematica.
Recordemos que ex Ministro de
Ganaderia, Agricultura y Pesca,
Tabaré Aguerre, que es produc-
tor, conoce muy bien la realidad
del sector. Precisamente, fue
impulsor de la ley de riego en
el pais. Es muy importante que
Uruguay de un salto cualitativo
en los préximos afios en lo que
respectaaesetemagravitante.El
represamientodeaguaylaestra-
tegiamultipredial seran factores
claves para el sector agropecua-
rio. Hayqueapuntaragenerarin-
fraestructuras que se conviertan
enlapracticaenmegainiciativas
de desarrollo nacional. Seria un
saltomuyimportante porquesise
minimizanlosriesgosclimaticos
se podra multiplicar la produc-
cién del agro. Este serd un valor
fundamental paraelcrecimiento
de la economia del pais.

¢En qué porcentaje crecen los
Seguros de Vida y Ahorro del
BSE?

Lossegurosde Viday Ahorroque
ofrece el Banco al mercado se
expanden de manera sostenida.
En2025estacarteracrecidun8%
en términos reales y este afio se
prevén resultados atin mejores,
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lo cual contribuye a potenciar
la cultura del seguro en el pais.
Consideramos que se conjugan
una serie de factores estructu-
rales que nos hacen pensar que
este negocio seguira creciendo.
Porejemplo, seregistrancambios

inversiones vinculadas al sector

del Banco de Seguros.

Agentes?

toriodelaactividad del Corredor

para todo el sector asegurador.

con los corredores.” ®

DISPONIBLE EN Ul Y DOLARES

1 Banco de Seguros del

Estadoy el Ministerio de

Trabajo,juntoaotrasins-
titucionespublicas,formalizaron
la creacidon de un Observatorio
Nacional en Seguridad Social y
Salud en el Trabajo, durante un
actocumplidoenlaTorreEjecuti-
va.Estaimportante herramienta
monitoreara las condiciones
laborales y compatibilizard e

y enfermedades profesionales
y generard indicadores que
orientaran acciones publicas en
prevencién. La informacién sera
provista por varios organismos
publicos y procesada por el BSE
para la elaboracién de indicado-

de la realidad laboral del pais.
Laplataformacontemplaatodos
los trabajadores, estén o no am-

de Trabajo.

Actor clave
El BSE financiard integramente
el Observatorio y aportara los

su funcionamiento. Ademaés del
BSE, integran el Observatorio
los Ministerios de Trabajo y Se-
guridad Social, Salud Publica,
Interior y Defensa Nacional, asi
como ASSE yla Oficina Nacional

Con esta iniciativa, el BSE
reafirma su compromiso con las
politicas de interés nacional y su
roldiferencial comoempresapu-
blicalider, consoliddndose como
unactorclaveenlapromociénde
la seguridad y la prevencién

Participarondelencuentrode-
sarrolladoenlaTorre Ejecutiva,el

i Ministro de Trabajo y Seguridad

= oall
Durante el encuentro se rubricé un convenio interinstitucional

Social, Juan Castillo, la Minis-
tra Interina del Ministerio del
Interior, Cra. Gabriela Valverde;
el Ministro Interino de Defensa
Nacional, Joel Rodriguez; el Pre-
sidente del Banco de Seguros del
Estado, Marcos Otheguy; la Di-
rectora General de Coordinacion
del Ministerio de Salud Publica,
Dra.Zaida Artetayel Director de
la Oficina Nacional del Servicio
Civil, Dr. Sergio Pérez.

Bajar accidentalidad laboral
El Presidente del Banco de Se-
guros, Marcos Otheguy dijo al

S| ESTAS PREOCUPADO POR EL FUTURO

NO TE HAGAS
LA PELICULA

VIDABSE

EN BSE PODES CONFIAR TODA TU VIDA

r

Suplemento de Seguros de El
Observador que la instituciéon
“gestiona la informacion de los
trabajadores que tienen seguro
de trabajo vigente, pero existe
ununiversolaboral que nosotros
no gestionamos porque algunos
tienen leyes propias, como los
Ministerios del Interior y de De-
fensaylostrabajadores de ASSE.
Tambiénexisteeluniversodelos
trabajadores informales™.

El ejecutivo expresd asimis-
mo que “para que las politicas
publicas sean eficientes deben
tener evidencia y, por lo tanto,

‘Crearon un Observatorio Nacional en
‘Seguridad Social y Salud en el Trabajo

enlasmodalidades de empleoya
que, en términos generales, las
nuevas generaciones tienen mu-
chamovilidadlaboral. Asimismo,
elaumentodelasexpectativasde i
vida,ylacrisisdealgunossubsis-
temas previsionales determinan
que nuestros productos comien-
zan a ser muy atractivos paraun |
sector cada vez mds relevante de
trabajadores.Lacaidadealgunas
i integrard datos sobre accidentes
agropecuario, llamese Conexion
Ganadera u otras, determinan
quecanalizarahorrosconel Ban-
co sea una decisiéon muy segura
y muy rentable. Es bien sabido el
respaldo y la seguridad que tie-
nen en el mercado los productos
i res de calidad, que permitan un
i andlisis sistematico y confiable
¢Como califica los vinculos :
del BSE con las asociaciones
que nuclean a Corredores y
parados porlaLeyde Accidentes
Desarrollamos un trabajo cola-
borativo muy fuerte y fluido con
las gremiales del sector. Ellos
impulsan,anivel parlamentario,
laaprobaciéndeunmarcoregula-
i recursostécnicosnecesariospara
Asesor. Nosotros daremos la
vision del Banco para plasmarel
mejor marcoregulatorio posible.
Estoyconvencidodequesiempre
es mejor regular, tener reglas
claras y transparentes que rijan
i del Servicio Civil.

Los corredores son aliados
estratégicos de nuestra institu-
cion, figurasmuyrelevantesenel
mercadoasegurador. Losclientes
confian en ellos porque son muy
profesionales y responsables y
estos son valores muy importan-
tes para el mercado. E170% dela !
operativadelBancosedesarrolla i

pretendemos consolidar la in-
formacién disponible de todos
los sistemas de trabajo del pais
para tener esos datos en tiempo
realypodersegmentarlamisma”.

“Esto posibilitara -prosiguio-
brindar informacion de calidad
y asi poder definir las mejores
politicas para minimizar los
accidentes de trabajo en el pais”.

El entrevistado ejemplifico
que por afio se registran en Uru-
guay aproximadamente 40.000
accidentes laborales. Se mantie-
neasuvezentre30y33elnumero
de fallecidos en ese periodo.
“Tenemos que bajar las muertes
eneltrabajo, por ejemplo, ensec-
tores como la pesca, frigorificos
y construccién”, afirma.

Elsector delivery
Marcos Otheguy informé asi-
mismo que “el afio pasado
incorporamos el universo de-
livery. Pensdbamos que en este
sector laboral ibamos a tener
un crecimiento pronunciado
de la accidentalidad. Durante
2025 se registraron trescientos
siniestrosyunasolamuerteosea
cifras menores a las esperadas.
Este universo laboral tuvo una
accidentalidad menor que el
resto de la movilidad en moto
del pais. Precisamente, existe
mucha accidentalidad en el
transitode motos porque eneste
caso tiene incidencia una infor-
malidadsinregulaciénycarente
de patentes y de seguros”.
Marcos Otheguy expreso ade-
mas que “el Banco de Seguros
hizocharlasconlosdeliveriescon
el objetivode minimizar riesgos.
Debemos seguir trabajando en
esecolectivoaltamenteexpuesto
alos accidentes de transito” @
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El importante rol preventivo del Banco de Seguros del Estado

Ver al otro es salvar vidas: la seguridad
vial como responsabilidad compartida

Por Roberto Chuhurra,
Coordinador

Técnico de Administracion de
Riesgos del Banco de Seguros
y Fernando Celto, Gerente del
Departamento de
Reclamaciones de

Vehiculos del BSE

ada afio, la iniciativa

Mayo Amarillo nos in-

vita a reflexionar sobre
la seguridad vial a partir de una
premisa clara: el transito es un
espacio compartido donde cada
decision cuenta. En nuestro
pais, los siniestros de transito
contindan siendo una de las
principales causas de pérdida de
vidas y de lesiones graves.

La consigna de este afio, “Ver
al otro es salvar vidas”, resulta
clave para prevenir siniestros.
Detectar a tiempo al otro -ya sea
un vehiculo o un peatén- y, a
la vez, ser visibles, nos permite
anticipar acciones y reducir
significativamente el riesgo de
colisiones o atropellos.

Enuncontextodonde muchas
veces la atencidn se ve absorbida
porelusodelteléfonocelular, este
mensajeadquiereauin mayorrele-
vancia: conducirexige mantener
lavistaenelcaminoylaatencion
plena en el entorno, para identi-
ficar a tiempo las situaciones de
riesgo que pueden presentarse
durante el trayecto.

Papel fundamental

Desde nuestro rol preventivo en
el Banco de Seguros del Estado,
entendemosquelaseguridadvial
se construye a partir dela forma-
cidn, la gestion, la planificacién
y una cultura preventiva solida,

= " i
Roberto Chuhurra Fernando Celto

tanto a nivel individual como
organizacional.

Enestesentido, los profesiona-
les de los Servicios de Seguridad
y Salud en el Trabajo tienen un
papel fundamental, promovien-
do la seguridad vial entre los
trabajadoresycontribuyendoasi
alareducciondelasiniestralidad.

Los siniestros viales gene-
ran siempre pérdidas. Cuando
ocurren en el ambito personal,
impactan en la salud de las per-
sonas y también en el entorno
laboral, a través del ausentismo.
Cuando se producen en ocasion
deltrabajo, se suman ademaslos
dafios materiales a los vehiculos
yalascargas, conconsecuencias
econdmicas relevantes para las
empresas. Por ello, la seguridad
vial laboral no es un aspecto
accesorio, sino un componente
central de la gestion de riesgos.

Donde los
corredqres
crecen juntos

Mas de 30 afios fortaleciendo
la comunidad aseguradora

del Uruguay.

Unidos para un futuro asegurado

@ wwwcasurcomuy (O 098 735715

casurseguros  f casurseguros

Ahora bien, la seguridad vial
laboral no depende unicamente
delconductor.Lagestiondeflotas
constituye un elemento clave.
Las organizaciones cumplen un
rol decisivo en la planificacion
de recorridos, la definicién de
tiempos adecuados, el manteni-
miento de los vehiculos y la im-
plementacién de politicas claras
de seguridad vial.

Paraello, resultaclaveunages-
tion sistemadtica que permita re-
ducirlaocurrenciadesiniestros,
disminuir los costos humanos y
materialesy mejorarlasostenibi-
lidad de las organizaciones.

Eje central

La promocidn de la prevenciéon
es parte integrante de nuestra
misiéon como aseguradora. Por
ello,unadenuestrasprincipales
lineas de accién es la capaci-
tacion.

Desarrollamoscursosdesegu-
ridad vialbasadosen el concepto
de manejo defensivo, dirigidos a
conductores de vehiculos livia-
nos, camiones y motocicletas. E1
eje central de estas instancias es
incorporarlacapacidad deantici-
paciénenlaconduccién,enlinea
conelmensajede Mayo Amarillo:
ver al otro es salvar vidas.

Asimismo, promovemos la
capacitacionenelusocorrectode
lossistemasderetenciéninfantil,
entendiendo que la prevencion
también comienza en el entorno
familiar.

Hablar de seguridad vial es
hablardepersonas, dedecisiones
cotidianas y de organizaciones
comprometidas con el cuidado
delavida.

Compromiso

Desde el Banco de Seguros del
Estado reafirmamos nuestro
compromiso con una visién
integral que abarque el antes,

durante y después del siniestro,
convencidosdequelaprevencion
es siempre el mejor camino.

Mayo Amarillo es, ademas,
unaoportunidad parareforzarun
mensaje esencial: los siniestros
detransitonosonhechosinevita-
bles ni simples “accidentes”. Son
eventosprevisiblesyprevenibles.
El trabajo articulado entre las
areas de prevencion y aquellas
que intervienen después del
siniestro permite cerrar el ciclo,
generando aprendizaje para evi-
tar su repeticion.

Qué hacer cuando el siniestro
ocurre:informaciénygestiéon que
también salvan.

Aunquelaprevencionylacon-
duccidn responsable son la base
de la seguridad vial, la realidad
demuestra que los siniestros de
transito continuan ocurriendo.
En ese contexto, saber como
actuar después de un siniestro
también forma parte del cuida-
do y puede contribuir a reducir
consecuenciasque muchasveces
se agravan.

Ante un siniestro vial, la
prioridad absoluta es preservar
la vida y la integridad fisica de
laspersonasinvolucradas. Sihay
heridos, esfundamental brindar
asistencia inmediata, dar aviso
en forma urgente a la policia y
permanecer en el lugar hasta la
llegada de la autoridad compe-
tente. Asimismo, se recomienda
comunicarse de inmediato con
su compafiia aseguradora, para
el caso del BSE al ¥1994, a efectos
de coordinar la denuncia del si-
niestro y recibir las indicaciones
correspondientes.

Siempre queseaposible, resul-
ta importante recabar los datos
de los testigos presenciales, ya
quesutestimoniopuedeserclave
tanto para la atencion posterior
como para la correcta gestion
del evento.

En aquellos casos en los que
la circulacién quede obstruiday
no existan personas lesionadas,
serecomienda mover los vehicu-
los involucrados hacia una zona
segura, adoptando previamente
lasmedidasdesefializacion ade-
cuadas, con el objetivo de evitar
nuevos incidentes y restablecer
la circulacién de forma segura.

Tanrelevantecomolaasisten-
cia inicial es la correcta gestion
del siniestro. Contar con infor-
macioén clara sobre los pasos a
seguir permite reducir demoras,
tensiones innecesarias y com-
plicaciones administrativas que
suelensumar preocupaciénenun
momento ya complejo.

Correctautilizacion

En este marco, el Seguro Obli-
gatorio de Automotores (SOA)
cumple un rol fundamental, ya
que brinda cobertura a las per-
sonas lesionadas en un siniestro
detransito,conindependenciade
quiénhayasidoelresponsabledel
hecho. No obstante, su correcta
utilizacién depende en gran me-
dida del conocimiento que ten-
ganlosusuariossobresualcance
y funcionamiento. Este seguro,
regulado por la Ley N.° 18.412,
establece la obligatoriedad de
coberturaparalosvehiculosauto-
motoresyremolqueshabilitados
para la circulacion vial.

Desdeel BSE, entendemosque
laseguridadvialnoterminaenla
prevencion ni en el momento del
impacto; contindaenlainforma-
cidén,enlaactuaciénresponsable
y en la gestién adecuada del
siniestro. Mayo Amarillo nos
recuerda que cada siniestro vial
involucra personas, familias e
historias, yrefuerzalanecesidad
de sostener durante todo el afio
uncompromisorealconelcuida-
doeneltransitoyconsabercémo
actuarcuando masse necesita. ®
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La nueva brecha del mercado asegurador

Felipe Rodriguez y los cambios que conlleva el mercado asegurador

Por Felipe Rodriguez
Socio de CUAPROSE
Director de Friburgo Seguros

urante afios, una parte

importante del trabajo

diario del corredor de
segurosconsistidenactuarcomo
intermediario operativo entre el
cliente y las compafiias: recibir
consultas, solicitarcotizaciones,
comparar alternativas, explicar
coberturas, emitir pdlizas y
acompafiar renovaciones. Era
una funcidén valiosaen si misma,
porque el cliente no tenia una
forma simple de acceder a ese
nivel de informacion y gestion.
Hoy eso cambio

Desafio cultural

Una plataforma digital bien
disefiada puede relevar datos,
cotizar en segundos entre multi-
plescoberturas,ordenar precios,
comparardiferenciasconlengua-
je simple, cobrar online y emitir
una pdliza sin una sola llamada
telefénica. Estonoesuna predic-
cién a futuro. Ya estd ocurrien-
do. En buena parte del negocio
asegurador, la velocidad dejo de
ser una ventaja competitiva del
corredor y paso a ser una ventaja
estructural de la tecnologia.

Conviene asumirlo con clari-
dad: si el valor de un corredor se
limita Unicamente a conseguir
precio, reenviar propuestas y
gestionar tareas administrati-
vas, la automatizacién inevita-
blemente va a reducir el espacio
para ese modelo de trabajo.

Peroladiscusiénde fondono
es tecnolégica. Es profesional.
La inteligencia artificial no

Nunca fue tan
exigente
demostrar valor
como Corredor

viene a eliminar la interme-
diacién. Viene a transformar
profundamente qué tipo de
intermediacion seguira siendo
relevante.

Porque la IA no reemplaza al
Corredor por ser Corredor. Esta
reemplazando todo aquello que
dentro de su tarea es repetiti-
vo, transaccional y facilmente
automatizable. Ahi es donde
probablemente el mercado to-
davia enfrenta su mayor desafio
cultural.

Salto tecnolégico
No estamos frente al fin del ase-
soramiento profesional. Estamos
frente al final de una forma de
intermediar basada en procesos
manuales, fragmentacion opera-
tivay baja escala tecnoldgica. La
historiaempresarialmuestraque
cada salto tecnoldgico genera el
mismo fendmeno: no necesaria-
mentedesapareceel profesional,
pero si pierde valor una manera
de trabajar. Cuando aparecié
Excel no desaparecieron los
contadores; desaparecié buena
parte del trabajo mecanico que
antes consumia horas.
Cuandolamedicinaincorporo
cirugia robdtica no desapare-
cieron los cirujanos; aumento la
exigencia sobre precision, capa-
cidad técnica y resultados. Con
inteligencia artificial ocurrira
algo similar en seguros.
Vaaperderrelevanciaelmode-
looperativoquetodaviadepende
de cadenas interminables de
mails, cotizaciones manuales,
planillas dispersas y tiempos de
respuestaqueelcliente moderno
yanoestadispuestoatolerar. Por-
que mientras un corredor arma
unapropuestamanualmente,un
sistema puede comparar cientos
de variables en segundos.
Mientras alguien busca infor-

maciéndispersaentrearchivosy
correos electronicos, la tecnolo-
gia ya puede detectar inconsis-
tencias, oportunidadesde mejora
o necesidades de cobertura en
todauna cartera.

Y mientrasalgunoscontintian
absorbidosportareasoperativas,
otros empiezan a liberar tiempo
paraenfocarse en aquello donde
el asesoramiento humano sigue
siendo diferencial: interpretar
riesgos, disefiarsoluciones, nego-
ciar adecuadamente y construir
relaciones de confianza de largo
plazo.Ahiestdlaverdaderafron-
teracompetitiva. Especialmente
porque no todos los seguros evo-
lucionaran al mismo ritmo.

Cuanto mas simple, masivo
y estandarizable sea un riesgo,
mas probable es que la tecno-
logia absorba gran parte de la
tareaoperativa. Perocuanto mas
complejo, patrimonial o estraté-
gico sea el riesgo, mas valioso se
vuelve el asesor.

Herramienta

Las empresas seguirdn necesi-
tando alguien que comprenda su
exposicion real, detecte vulnera-
bilidades, coordine coberturas,
gestione siniestros relevantes y
traduzca técnicamente riesgos
cada vez m4s sofisticados, desde
responsabilidad civil hasta cyber
riesgos o pdlizas de D&O. Por eso,
elcorredorquelogreconsolidarse
en los proximos afios probable-
mente no sea el que compita con-

tralainteligenciaartificial,sinoel
que aprenda a trabajar sobre ella.
Elqueutiliceautomatizacion para
responder mas rapido.
Elquetengainformaciéninte-
gradaparaasesorarmejor. Elque
profesionalice procesosinternos.
El que convierta la tecnologia en
una herramienta para ampliar
capacidad deandlisisymejorarla
calidad delvinculoconelcliente.

Elfuturo

En otras palabras: el futuro no
pertenece necesariamente al
corredorque maspolizas procesa
manualmente. Pertenece al que
logre construir mayor capacidad
de asesoramiento con menor
friccion operativa.

Durante afios, gran parte del
negociodelcorredorse construyo
desdeestructurasindividualeso
de pequenia escala. Pero lainver-
sion tecnoldgica, la automatiza-
cién y el acceso a informacién
integrada probablemente vuel-
vancadavezmasimportanteslas
alianzas,losmodeloscolaborati-
vosy las plataformas capaces de
generar eficiencia compartida.

Porque competir solo contra
grandes capacidades tecnolo-
gicas puede ser cada vez mas
dificil. Evolucionarenred,no.La
paradoja es interesante.

Nunca fue tan facil automa-
tizar gran parte de la operacion
aseguradora. Nunca fue tan
exigente demostrar valor como
corredor. @

& San Cristébal

Seguros
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Una dilatada actividad que siempre se centrd en la fidelizacion del cliente

Walter Santos: 55 aiios de Corredor
sustentados en los valores del seguro

alter Santos sustento
su gestién como Co-
rredor Asesor en los
valores de la ética, en la confian-
za,enlaempatiaconelasegurado
y en estandares de servicio que
siempre respaldaron el patrimo-
niodelasegurado. Sutrayectoria
profesional, que se acompasod
a las dindmicas evolutivas del
mercado, siempre apuntd a la
jerarquizacion del Corredor de
seguros y a respaldar los princi-
pios solidarios de la cooperativa
CASUR. Durante sus 55 afios
de actividad forjé una historia
identificada con los valores del
seguro, que siempre se centrd en
la fidelizacidn del cliente.
Conuntonoquetrasuntaorgu-
lloporlaprofesion, Walter Santos
revelo al Suplemento de Seguros
de El Observador facetas de su
dilatadatrayectoria que siempre
tuvo como centralidad el esfuer-
Z0, la constante capacitacionyel
afan de progreso.

¢Cuando comenzo su gestion
en el Ambito de los seguros?
Enladécadade 1960 ejercia fun-
ciones en la prestigiosa empresa
Julio César Lestido y un dia me
interesé, a través de comparfieros
de trabajo, por las tarjetitas per-
foradas que el Banco de Seguros
emitia para el procesamiento de
datosylarenovacion de sus poli-
zasdeseguros. Siempre me gustd
el mundo de los seguros porque
conlleva valores de proteccion.
En base a esa premisa y, por
supuesto, para tener un ingreso
adicional, tomé la iniciativa de
visitarel BSE, dondese mebrindd
informacion muy valiosa sobre
multiples aspectos del corretaje
deseguros. Al pocotiempose me
otorgo una distincién que siem-
pre agradeci: el niumero 19040
que me habilitaba para ejercer
la funcién de Corredor. Debo re-
conocer que el Banco de Seguros
siempre me traté muy bien.

Con dedicacion abracé enton-
ces esta noble actividad y con el
cursodeltiempo fuicreandouna
interesante cartera, integrada
bdsicamente por seguros de au-
tos. Las coordenadas de trabajo
demandabanesfuerzo, peroeran
sencillas. No existia la telefonia
movil hasta que aparecieron en
el mercado los celulares tipo “la-
drillo”, que eran practicamente
inaccesibles por su altos costos.
Los desplazamientos para hacer
seguros tampoco eran faciles y
agiles, especialmente si el corre-
dor no tenia un automovil.

Enesaépocaconocialarecor-
dada Corredora Iris Menza, muy
valorada por los colegas, quién
fue un baluarte en CASUR. Una
profesional que tenia una fuerte

. L
Walter Santos y la noble actividad del Corredor

vocaciéon de servicio, una reco-
nocida dindmica laboral y que
contribuyd a que me integrara a
la cooperativa.

¢Cuandoingreséencalidadde
socioalacooperativa CASUR?
Me integré a CASUR poco des-
pués de ser creada por un grupo
de corredores de la Agrupacion
denominadaenesaépoca APRO-
BASE. Eran profesionales muy
éticos que siempre quisieron de-
sarrollar en el pais la cultura del
seguro.Precisamente, laprimera
vezqueescuchécomosevaloraba
lapalabraéticafueenlaentonces
APROBASE, que tenia su sede
frente al Banco de Seguros.

Quiero destacar que CASUR
es una cooperativa basada en
solidos principiosdesolidaridad,
muy equilibraday transparente,
que tiene una reconocida pre-
sencia en el mercado. Es ademads
unainstitucién fuerte, que crece
dia a dia, porque siempre ha
estado muy bien gestionada. Mi
presencia en CASUR fue muy
importante para mi actividad
como Corredor porque me dio
nivelesdeorganizacion. Ademas,
siempre fueyes, un espaciointe-
grador,escomounagranfamilia.

Mejubiléydespuésseintegra-
ron mis hijos a CASUR. Primero
fue Fernando y luego Germadn.
Fueuncaminoquefuecreciendo
con el tiempo, siempre con ética
y mucho profesionalismo.

¢Quévalores marcaronsutra-
yectoria profesional?

Su mayor patrimonio siempre fue

Conocer empresas y personas

Walter Santos tiene tres hijos
(Fernando, Germéan y Diego).
“Son hijos de oro que basan
sus actividades en soélidos
principios. Tengo ocho nietos
y dos bisnietas. Mi familia
esta sustentada en los valores
afectivos de la convivencia, lo
cual me enorgullece”.

Walter Santos siempre
practico deportes y enfrentd
en una ocasion el desafio de
cubrir caminando, durante
tres dias, el trayecto Monte-
video-Punta del Este. “Por
supuesto, despuésdelenorme

Un servicio que no sabe de horas

esfuerzoregresé aMontevideo
endmnibus”, dijoconuntono
jocoso.

Confianza

El entrevistado afirmd, con
conviccién, que sumayor patri-
moniofue “conocerempresasy
personas. Tuveunatrayectoria
profesional quesiempre generd
confianza e incluso amistad
con muchos de mis clientes.
Es que los corredores son muy
valorados por los asegurados
porque protegen y respaldan
sus patrimonios™.

Walter Santos destacd laimportancia que reviste la calidad de
servicio que ofrece, las 24 horas del dia, el Corredor profesional.
Ejemplificé que “hacevariosafios, alascuatrodelamafiana,sond
el teléfono en mi casa. Me llamaba un cliente para informarme
que se vehiculo habia volcado a unos 40 kilometros de Melo. Me
solicitaba si le podia enviar un servicio de auxilio. Me comuni-
qué con la compaiiia de seguros, la cual tenia precisamente un
convenio con un servicio de auxilio en Melo. De inmediato le
brindaron el apoyo y la contencién que requeria para enfrentar
la adversa situacion. Esto no lo hace, por ejemplo, un banco y

menos un fin de semana”.

Walter Santos recordé también, con un dejo de ironia, que en
una época cuando se denunciaba un robo a una vivienda algin
asegurado “avivado” agregaba alos efectos hurtados un supuesto
tapado de piel de su sefiora. Es que en un pasado no muy lejano
esas prendas tenian un alto valor.

Mis fortalezas siempre fueron
la honestidad, la confianza, el
buen asesoramiento, el apoyo al
cliente ante la ocurrencia de un
siniestro. La calidad de servicio
siemprefuelamisma, yaseapara
un seguro de una moto o paraun
automoévil de alta gama. Quiero
destacar ademas que el corredor
siempredebeejercerunapolitica
de equilibrio y de transparencia,
en beneficio del cliente y de todo
elmercadoasegurador. Elseguro
esun intangible, un acto de con-
fianza y, por lo tanto, este valor
tiene que estar presente en todas
las partes involucradas.

¢Como califica el mercado de
seguros uruguayo?
Es un mercado mucho mas
complejo que el que vivi en mis
primerosafiosdeactividad como
Corredor.Porsupuesto, mantiene
sus grandes fortalezas porque
es soélido, solvente y confiable.
En la actualidad el Corredor
profesional requiere constante
capacitacién paraenfrentardela
mejor maneralos desafios que se
le presentan dia a dia.

Un mercado en el cual, pese
a las herramientas tecnolégicas,
prevaleceelfactorhumano,elcara
a cara, el didlogo entre las partes.
Esto es muy saludable para la
actividad aseguradora, que crece
y se tecnifica dia a dia con nuevos
productos. Un mercado en el que
primero se asegura el auto y des-
puéslavida. Seriabuenoentonces
que los seguros de Vida y Ahorro
crezcan muchomasenel futuro. e
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La Eutanasia y los Seguros es un
tema que tiene un delicado perfil

Por laDra. (PhD) Andrea
Signorino Barbat

Consultora expertaen
Seguros y Reaseguros
andreasignorino@gmail.com

a reciente Ley llamada

“de muerte digna; euta-

nasia”, Ley N° 20431de
24/10/2025 en nuestro pais, nos
enfrentaalinterrogante decomo
debesertratadala muerte en ese
contexto, del punto de vista del
seguro.

En especial, nos plantea el
tema de la naturaleza del deceso
¢:Debe considerarse un suicidio
o se trata de un caso de muerte
natural? ;Existe una conducta
dolosaenlapersonaenfermaque
deciderecurriralaeutanasia? En
definitiva, si dicha persona estd
aseguradaenvirtuddeunseguro
de vida, ;es causal de exclusion
decoberturasumuerteendichas
circunstancias?

Causal de exclusion

Sabido es que el suicidio es una
causal de exclusion habitual
en los seguros de vida. Se trata
comounriesgonocubiertoenlas
polizas de vida, aunque, fruto de
la evolucion doctrinaria, resulta
hoy cubierto bajo ciertas condi-

Se nos plantea
el temadela
naturaleza

del deceso

ciones.Paraellose hanrecorrido
diversas etapas; la primera en
la que el suicidio se califica de
voluntario o de involuntario -y
de consciente o inconsciente- y
esta calificacién determina su
cobertura o su exclusion. Una
segundaetapaqueconsideraque
solopuedesercalificadocomotal
el voluntario, ya que la volunta-
riedad presupone la consciencia
del acto. Y una tercera etapa
donde el suicidio se vuelve un
riesgo asegurable, sin importar
su calificacidn, sujeto a delimi-
taciones temporales en base a
plazosdecarenciadecoberturas,
disimilesenlaslegislacionesyen
las pdlizas.

Una interrogante
Ahorabien, en el caso de la euta-
nasia, ¢estamos ante un suicidio
que ameritaria la exclusion de
cobertura de la persona asegu-
rada por el riesgo muerte, que
fallece como consecuencia del
procedimientocorrespondiente?
En forma preliminar, lo que
debemos considerar son dos
aspectos centrales: por un lado,

Dra. Andrea Signorino Barhat

si la conducta de la persona que
solicitalaeutanasiaesdolosadel
punto de vista del seguro, lo cual
determinaria su inasegurabili-
dad y en caso de ser asegurado,
la exclusion de cobertura, y por
otro, sidichaconductaesuncaso
de suicidio.

Yaheanalizadoel conceptode
doloensegurosenanterioresarti-
culosyenmiultimolibro.Solore-
cordarqueeldoloesinasegurable
yenfatizalaintenciénovoluntad
del asegurado en la ocurrencia
del riesgo cubierto. La intenciéon
ataca sus elementos esenciales
(incertidumbre, caracter fortuito)
siendo el seguro un contrato de
ubérrimabuena fe donde resulta
inaceptable que el asegurado
provoquelaocurrenciadelriesgo
causandounaantiseleccion para
el asegurador.

En vistas a ello, podriamos
concluir que el suicidio no es un
dolo en sentido estricto, pues es
asegurable, con ciertos requisi-
tos. Si el suicidio fuera un dolo,
no podria ser asegurado nunca,
no obstante, puede ser cubierto
en ciertas condiciones, moder-
namente al ser superado el plazo
de carencia establecido en el
contrato. Algunosautoresopinan

que es por eso unaexcepcionala
inasegurabilidad del dolo.
Como se puede apreciar, no
todo es tan claro alrededor del
dolo, intenciéon o voluntad del
asegurado y el suicidio.

Voluntad del paciente

.Y qué sucede con la eutanasia?
LaLeyuruguayaen varios arti-
culos enfatiza la necesidad de
la voluntad del paciente de re-

Un tema delicado
que plantea dos
aspectos que

son centrales

currir ala misma. Por solo citar
algunos,enel Articulo2estable-
ce que toda persona mayor de
edad, psiquicamente apta, que
curse la etapa terminal de una
patologia incurable e irreversi-
ble, o que, como consecuencia
de patologias o condiciones de
saludincurableseirreversibles,
padezca sufrimientos que le
resulteninsoportables, entodos

los casos con grave y progresivo
deterioro de su calidad de vida,
tiene derecho a que, a su pedi-
do... se le practique la eutana-
sia...; en el Articulo 4, en forma
reiterada: A) Quien quiera reci-
birasistenciaparamorirdebera
solicitarla personalmente a un
meédico por medio de un escrito
que firmara en su presencia, D)
Si este ratifica fehacientemen-
te su voluntad de poner fin a
su vida, se podra pasar a la
etapa siguiente...E) Durante la
segunda entrevista, la persona
que persista en su voluntad de
poner fin asu vidalo declarar4,
F) Expresadalaultimavoluntad
delpaciente,el médicoactuante
procederdacumplirla...,Articu-
lo5: Lavoluntad del paciente de
poner fin a su vida serd siem-
pre revocable. Asimismo en la
reglamentacion de la mentada
Ley:Decreto76/2026,Articulo: 3
(Definiciones)...A) Eutanasia;...
es el procedimiento realizado
por un médico o por su orden...
para provocar la muerte de la
persona que... asi lo solicita
reiteradamenteen formavélida
y fehaciente; B) Psiquicamente
Apta: capaz de comprender a
cabalidad susituaciondesalud,

evaluar todos los tratamientos
y alternativas posibles y tomar
decisiones...quepuedanafectar
su integridad y su vida...

Varias dudas
Claramente estamos ante una
persona que debe ser capaz de
entender la decision que esta
tomando, enelcasoterminarcon
suvida,yconsuspadecimientos,
claro esta.

¢(Estamos pues ante un acto
doloso? Pareceria que si pues la
intencion existe. Pero ahorabien
¢es un dolo a la luz del seguro?
Entiendoqueno,salvocasoespe-
cial, pues la voluntad la exige la
Ley, pero de morir paraterminar
con el dolor, no de provocar la
ocurrencia del riesgo cubierto
por su seguro. ;Y estamos ante
unsuicidio? Variasdudas, yaque
la persona decide acabar con su
vida, si,conlavoluntad declarada
de hacerlo. Pero no es ella la que
provoca la muerte; es el médico
el que la provoca, tan asi que la
propia ley lo exonera de respon-
sabilidad penal (Articulo 8).

Solucion legislativa

Ante las légicas dudas, la solu-
cién debid ser legislativa. La Ley
debid determinar con claridad la
naturaleza de la muerte por eu-

Los principales
articulos de

la Ley emanada
del parlamento

tanasia. Destaco entre las pocas
legislaciones que la regulan, la
espafiola(LeyOrganica3/2021,de
24demarzo)quedispone: “Dispo-
sicionadicional primera.Sobrela
consideracionlegaldelamuerte.
La muerte como consecuencia
de la prestacién de ayuda para
morir tendrd la consideracién
legal de muerte natural a todos
losefectos,independientemente
de la codificacién realizada en
la misma.”O sea, no es suicidio,
y a todos los efectos, es muerte
natural. En cambio, el decreto
reglamentario en nuestro pais
establece: Articulo9...Lapartida
de defuncidén se extendera con-
siderando como causa basica de
muerte la patologia subyacente
delpacienteycomocausafinalla
eutanasia. Esdecir,endefinitiva,
es muerte por eutanasia, con lo
cual nos devuelve al tema de si
la eutanasia es suicidio...

En fin, les aseguro que conti-
nuaré investigando, y reflejaré
con mayor profundidad mis
disquisiciones académicas e
implicancias practicas de este
delicado tema. @



