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GROU: Desarrollos de calidad y
valor que perduran en el tiempo

Con los beneficios fiscales de la Ley de Vivienda Promovida y ubicados estratégicamente, los
proyectos son un éxito de ventas para clientes que buscan ubicacion, confort y rentabilidad

Inombre de GROU en el mer-
Eado de desarrollos inmo-
iliarios local tal vez suene
nuevo, pero detrds se encuentra un
grupo con mas de 20 afios de expe-
rienciaenelsector. Enfocadosendi-
seflar, construiry comercializar de-
sarrollos inmobiliarios en Uruguay
juntoaunexperimentadoequipode
arquitectos, constructores, empre-
sarios y brokers de inversiones que
creen firmemente en el valor que se
genera en cada proyecto.

“Desarrollamos en ubicaciones
estratégicas de la ciudad, con co-
nectividad, confort, calidad cons-
tructivaysobretodoenfocadosenla
valorizacién del activo en el futuro”
dijo Javier Goldfeld, CEO de GROU.

Actualmente cuentan con tres
proyectos en desarrollo y tres mas
ya finalizados. Sus tres proyectos
en etapa de desarrollo, GROU Bos-
que, GROUH4bitaty GROURambla,
son prueba de la satisfaccion que el
equipoencuentraengenerarvalory
mejorarlavidadequienesloseligen.

“Nosocupamosdetodoel proce-
so: desdelabusqueday adquisicion
de tierras, pasando por el disefio y
gerenciamiento de la construccion,
hastael planeamiento financiero, la
gestion de inversiones, la comercia-
lizacidnyatencion postventa” expli-
coGoldfeld. Lostres proyectosestan
comprendidos dentro de la Ley de
Vivienda Promovida,loqueimplica
exoneraciones fiscales por10 afiosy
financiamiento, tanto para quienes
compren paravivir oinvertir.

Todos ellos estan construidos
por Nova Construcciones. Gracias
a una alianza entre ambas, Nova
construye de manera exclusiva los
proyectosde GROU, aportandomas
de20afiosdeexperienciay200.000
m2 construidos, que la convierten
en lider del mercado.

Estos factores se combinan para
asegurar el éxito de ventas de cada
uno de los proyectos. A 4 meses de
entregarse, Rambla estd vendido al
90%; la Torre 1de Bosque se vendié
en un 70% en sus primeros meses y
Habitatreciénselanzaalmercadoy
yase vendio el 30%.

Ubicacionydisefioconvalor
presentey futuro

Cada proyecto de GROU se ubicaen
un punto estratégico: Bosque en el
entornodel Parque Roosevelt, Ram-
bla frente ala playaenlabajada8de
laRamblaCostanerade Canelones,y
Habitat, en el eje de Av. Italiay Bule-
var José Batlley Ordéiiez, unodelos
puntos de mayor crecimiento de la
ciudad. Estan pensadosydisefiados
para potenciar la inversion y satis-
facer las necesidades y el confort de
nuestros clientes. “Desarrollamos
productos para distintos publicos

.

ya que contamos con diversas tipo-
logias, monoambientes, uno, dos
y tres dormitorios, ademas de los
penthouse” explicé Goldfeld. Este
factor se combina con la etapa de
cada proyecto: “por otro lado tene-
mos proyectos como GROURambla
que estd casi terminado (se entrega
en noviembre), GROU Bosque se
encuentra en la mitad del proyec-
to y GROU Habitat se encuentra en
el comienzo del proyecto; esto es

excelente tanto para el ptiblico que
busca financiamiento, como para
inversores que buscan diversificar
sucarteracon proyectossolidos, que
estdn garantizados por sus inverso-
res y construidos por una empresa
lider en el mercado” agrego6 el CEO
de GROU.

En cuanto al disefio, las tres es-
tructuras fueron proyectadas para
mantener un equilibrio armonioso
entre la arquitectura contempora-

Disefiado por el estudio Flores Gallinal, es un hogar
ideal para vivir o invertir gracias a su ubicacion estraté-
gica a metros de la playa y a pasos del imponente Parque
Roosevelt y la excelencia constructiva de un proyecto
que ofrece categoriay confort. Ademds cuenta con ame-
nities increibles para vivir de una manera diferente, en
donde podemos destacar un SUM con parrillero, gimna-
sio, cowork, parking para bicicletas, laundry, solarium,
juegos para nifios, piscinay cocheras. Cada unidad
cuenta con aire acondicionado en sus ambientes,

horno eléctrico, anafe, campana extractora en cocina,
muebles aéreos y bajo mesada en cocinas, placares con
interiores, y doble vidrio y cortinas en las aberturas.ta @

El gran diferencial de este proyecto, disefiado por Sitio
Arquitectura, son las amplias terrazas integradas al
apartamento, todas con parrillero,que generan un es-
pacio para compartir y construir momentos en familia
0 con amigos, para disfrutar de la increible vista y respi-
rar el aire puro del bosque y de la playa. Entre los ameni-
ties cuenta con: salén de usos multiples con parrillero,
parque de uso comun, laundry, parking para bicicletas,
after beach con duchasolar y delivery box.a @

Estd disefiado por Estudio Harispe, para sentirse
verdaderamente comodo, y poder conectar con lo que
te importa. Un lugar donde trabajar, entrenar, rela-
jarse, compartir y disfrutar. Un espacio que inspire
aemprender nuevos proyectos: cuenta con un area
de cowork totalmente preparada para trabajar desde
casa, también tiene gimnasio, sala de juegos para
nifos, laundry y en el piso 13, con increibles vistas
panoramicas, cuenta con un SUM con parrilleros,
area de fitness outdoor, sector de fuegos y un circuito
aerébicode 80 m2..a®

neay los espacios verdes que las ro-
dean.Cadaunadeestasconstruccio-
nes destaca por sus terminaciones
limpias y geométricas, que pueden
ser tanto verticales como horizon-
tales, creandoun efectovisual atrac-
tivoymoderno. Lasfachadassuelen
estar revestidas con elementos que
combinan vidrio, aluminio, y otros
materialesmodernos. Laslineasrec-
tasydefinidas, tantoenlasfachadas
como en los interiores, contribuyen

a una sensacion de orden y simpli-
cidad, caracteristicas distintivasde
laarquitecturacontempordnea.Los
amplios ventanales y balcones per-
miten una integracion fluida entre
los espacios interiores y exteriores,
ofreciendo vistas panordamicas y
permitiendo una abundante entra-
dadeluznatural. Estaconexion con
elentorno verde proporcionaunam-
biente de tranquilidad y bienestar a
los residentes.
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Kiu Towers: proyectos amplios,
confortables y bien ubicados

Con varios proyectos en las zonas de mayor demanda de Montevideo, la desarrolladora
se destaca por su calidad constructiva y un equipo confiable con los mejores en cada area

bicados donde la gente
quiere vivir, y porlo tan-
to invertir, Kiu Towers

desarrolla apartamentos mo-
dernos y confortables, disefia-
dos con foco en la comodidad y
lacalidad de vida.

Guiados por estudios de di-
versas plataformas como Infoca-
sas o Mercado Libre, que indican
claramente los barrios donde la
gente quiere vivir, eligen las ubi-
caciones cuidadosamente para
poder complacer la demanda de
ubicacién, pero al mismo tiem-
po considerando el tamafio y
la orientacién del terreno para
poder asegurar amplitud y lumi-
nosidad en todas las unidades.
Segun estos informes, Pocitos-
Buceo, Cordén-Centro sur o
Tres Cruces-La blanqueada son
las zonas méds demandadas de la
ciudad actualmente, y en cada
una de ellas hay un proyecto de
Kiu Towers.

“Construimos construcciéon
tradicional, intentamos que las
unidades tengan algun m2 m4és
de lo normal, cuando los terre-
nos nos lo permiten y también
terraza, que hoy es un valor im-
portante, mas despuésdela pan-
demia” detalld Martin Gonzalez,
director de Kiu Towers.

Gonzaleztambién explicd que
todos los proyectos cuentan con
amenities o servicios y que hoy
son unrequisito en todos los edi-
ficios: “todos cuentan con barba-
coa, cowork, espacios comunes
alairelibre, espacio parabicicle-
tas, lavaderoyseguridad a través
de la tecnologia (lo que baja los
gastos comunes)”.

En el limite de Pocitos-Buceo,
estd Kiu Tower Buceo, el pri-
mer edificio “Airbnb Friendly”
de Montevideo; es decir que se
podra alquilar por dia, semana,
mes o afio, generando asi una
renta muy superior a 1o normal
de esazona. Esta concepcion in-
cluye administracién propia de
las unidades para quienes quie-
ran optar por ella.

Por otra parte, los otros tres
proyectos que la desarrollado-
ra esta construyendo este afio
cuentan con los beneficios de la
Ley de Vivienda Promovida que
implican beneficios fiscales para
quienes compren tanto para in-
vertir como para vivir. Estos pro-
yectos son: Kiu Tower Rodo en
Corddn Sur, Kiu Tower Santiago
ubicado frente a la Intendencia
y Kiu Tower Cibils situado en la
blanqueada.

Entusiasmo y respaldo
Kiu Towers surge de la motiva-

Kiu Tower Rodo

cién de Martin Gonzalez, su di-
rector: “desde chico estuve cerca
delasinversiones inmobiliarias,
siempre fue algo que me llamo
la atencion, porque me parecian
un activo tangible, muy seguro”
recuerda “vi a mi familia y gen-
te cercana invertir en ese rubro
durante muchos afios y siempre
estaba atento para ir aprendien-
do lo que podia”.

Luego de varios afios parti-
cipando en varias experiencias
como inversor o asesor en el ru-
bro, en el 2019 decidio dar el paso
y dedicarse 100% al Real Estate
y ahi comenzd el proyecto Kiu
Towers. “Compramos nuestro
primer terreno en Pablo de Maria
y Rodé y construimos el primer
edificio de la marca: Kiu Tower
Soho” conté. El proyecto fue un
éxito, vendio el 100% de sus uni-

dades antes de terminar la obra,
lasunidades destinadas a alqui-
lar lograron su propdsito rapida-
mente lo que motivé a varios de
los inversores a sumarse a otros
proyectos de la marca.
Sabiendo que en este negocio
lo més importante es la confian-
za que uno transmite, Gonza-
lez eligidé rodearse de empresas
destacadasensurubro paracada
unade las dreas clave de los pro-
yectos: construccion, financie-
ro-contable y arquitectura. “Lo
mas importante en este negocio
es hacer lo que uno promete, es
decirel edificio, por eso elegimos
empresas con prestigio y déca-
das de experiencia en el merca-
do, personas de bien, honestas,
capaces, con sobrado historial en
nuestro pais, paradar seguridad
ytranquilidad a todas las partes
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Kiu Tower Soho

que somos quienes hacemos el
edificio y quienes compran los
apartamentos” explico Gonza-
lez.

Kiu Tower Soho estuvo a cargo
delaconstructora CSA, laarqui-
tectura la hizo el estudio Bor-
nia, la contabilidad fue llevada
adelante por el estudio Kaplan
y el asesoramiento notarial y
legal por Irrazabal y Asociados.
“Con cada uno de los directores
de estas empresas tenemos una
relacion personal, seguimos ha-
ciendo cosas juntos y siempre
estamos mirando posibilidades
hacia adelante” aseguro el direc-
tor de Kiu Towers.

Un mercado con mucho para
dar

Mids alld de la proliferacion de
proyectos constructivos alo lar-

go y ancho de Montevideo, para
Gonzdlez, la ciudad aun tiene
“muchisimo para crecer”, apo-
yadaen las Ley de Vivienda Pro-
movida. “Los beneficios fiscales
delosultimos afios han fomenta-
dounarenovacién en este sector
que a la larga beneficia a todos:
al inquilino, al comprador y al
inversor; no solamente desde el
punto de vista urbano, sino des-
deloque generaen materialabo-
ral” considerd Gonzalez.

Parael director de Kiu Towers,
“si Uruguay sigue con estos in-
centivos fiscales, tenemos para
varias décadas mds de expansion
inmobiliaria, yaque muchisimas
viviendas nuevas que podran ser
construidas, sustituirdn las vie-
jas donde la gente ya no quiere
vivir por muchas razones” con-
cluyo.
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Montevideo Harbour resignificara
una zona importante de Montevideo

El imponente proyecto, que incluye dos torres de 34 pisos, amenities de primer nivel y una
gran explanada a cielo abierto es un éxito de ventas con mas del 60% de las unidades vendidas

odos aquellos que reco-
Trren cotidianamente el

oeste de la costa mon-
tevideana vienen siendo testi-
gos del crecimiento continuo y
firme de Montevideo Harbour,
el gran proyecto de la Gonzdlez
Conde que ya es una realidad
ineludible en la zona.

Ubicadodecaraalabahiade
Montevideo, invitaaunestilode
vida inédito para una zona tan
emblemadtica de la capital uru-
guaya. Un paisaje natural, que
ofrece una amplia vista sobre el
Rio de la Plata coronado por la
magnitud del Cerro de Monte-
video y la silueta de la ciudad
que se refleja sobre el agua, dan-
dole un marco espectacular al
entorno.

Este desarrollo de gran en-
vergadura estd disefiado para
compradores de viviendas, in-
versores y para quienes estén
pensando en instalar su oficina
enun lugar privilegiado de Mon-
tevideo.

A la fecha, el éxito de ventas
es absoluto: més del 66% de sus
unidades yaestdn vendidasy se
espera que continue este ritmo
hastasu fecha de inauguracidn.
Es importante sefialar que el
proyecto se encuentra dentro
del marco de la ley 18.795 de
Vivienda Promovida lo que im-
plica beneficios fiscales tanto
paraquienes compran paravivir
0 parainvertir.

Unaubicacién privilegiada
Laproximidad aimportantesar-
terias de transporte y zonas co-
merciales hace que seaun lugar
ideal para vivir o trabajar. Estd
apenas a 5 minutos del centro
financiero delaciudad,yenuna
zona con enorme proyeccién
inmobiliaria y comercial: otro
de los grandes atractivos tanto
para quienes lo eligen como re-
sidencia o lugar de trabajo.

Desde las torres se pueden
apreciar amaneceres y atarde-
ceres unicos, el movimiento
incansable de la terminal por-
tuaria, la variedad de aves que
disfrutan del entorno natural y
las siluetas lejanas del resto de
laciudad: unescenariodigno de
ser presenciado.

Con tantas bellezas natura-
les que empiezan a ser parte del
dia a dia, se puede decir que la
experiencia de vivir en Monte-
video Harbour serd muy recon-
fortante.

Pero no solo para vivir, sino
que también sera un entorno
Unico paratrabajar con equipos
motivados y comprometidos en

su trabajo. Esta ampliamente
demostrado que entornos como
este motivan y maximizan los
rendimientos del personal a
todo nivel.

Un icono que se eleva como
punto de referencia de un nuevo
estandar en construccion

Montevideo Harbour esta
emplazado en dos manzanas a
orillas de la bahia de Montevi-
deoconunasuperficiede12.000
m2, cubiertas por un amplio ba-
samento de 4 pisos que sirve de
apoyo para las dos torres de 34
pisos cada una.

En la planta baja, casi en la
orilla, se encontraran distintas
actividades comerciales de uso
cotidiano para satisfacer las
necesidades de todos quienes
elijan este nuevo estilo de vida.
En el proyecto, se destacan un
supermercado, locales comer-
ciales y un drea especialmente
destinada para emprendimien-
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tos gastrondémicos. Estd proyec-
tada una imponente explanada
a cielo abierto de aproximada-
mente 6.000 m2. Dicho espacio
serd de acceso restringido a la
copropiedad y dispondra de
grandes espacios verdes, pérgo-
las, lugares de descanso, cancha
multiuso, circuito aerébico, jue-
gos paranifos, todo acomparna-
do de las espectaculares vistas
panoramicas.

Unestilo de vidaunico que se
reflejaen cadadetalle

Ademaés de redefinir el skyli-
ne de la bahia de Montevideo,
Montevideo Harbour establece
nuevos estandares en disefio ar-
quitectdnico y construccion de
alta calidad. Cada torre esta di-
sefiada con atencion meticulosa
al detalle, ofreciendo una varie-
dad de unidades residenciales
que van desde apartamentos de
un dormitorio hasta espaciosas

unidades de tres dormitorios. La
calidad delasterminacionesy el
equipamiento es excepcional.
Cada unidad fue disefiada con
materiales de primera calidady
acabados de lujo que reflejan el
compromiso de Gonzdalez Conde
Construcciones con la excelen-
cia.Los amenities que podran
disfrutar sus residentes y visi-
tantes merecen un destaque es-
pecial. En Montevideo Harbour,
los espacios verdes tendran un
gran protagonismo, con una
rambla de 4000 m2 a los pies de
la bahia con areas de descanso
para disfrutar de la belleza del
mar en un entorno enjardinado
y con moderno equipamiento
urbano. Ademads, desde su ro-
oftop se podra disfrutar de una
vista 360 de la ciudad y disfru-
tar de barbacoas temdticas para
transformar los momentos dia-
rios en experiencias inolvida-
bles.

Un éxito de ventas que pla-
neaseguiradelante

Luego de agotar la venta de uni-
dades de 3 dormitorios, Gonza-
lez Conde Construcciones sigue
adelante con la comercializa-
cion de los monoambientes, las
unidades de 1y 2 dormitorios y
las oficinas.

Quienes deseen pueden vi-
sitar los apartamentos mode-
lo ubicados en el piso 11 desde
donde se puede apreciar a ple-
no todas las caracteristicas
de un proyecto colosal que
crece a paso firme, transfor-
mando Montevideo y creando
un nuevo referente en calidad
edilicia.

Se puede consultartodalain-
formacién sobre el proyecto en
montevideohabour.com.uyyen
sus redes sociales. Los avances
de obrasepuedenverenelcanal
de YouTube de Gonzdlez Conde
Construcciones.
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Pilay Uruguay: inversiones seguras
con una rentabilidad excelente

La empresa apuesta al inversor minorista con sus productos Ladrillos y Metros Cuadrados y
busca ser una alternativa de inversion en inmuebles sin necesidad de contar con un capital

esde su nacimiento, Pi-
lay Uruguay puso el foco
en un publico - hasta

ese momento - ignorado en Uru-
guay: el de ahorro e inversion
minorista. Esta administradora
de fondos de terceros con desti-
no inmobiliario siempre tuvo el
objetivo de abrirle oportunidades
deinversiéninmobiliaria a perso-
nas en las cuales nadie creia que
podian ser inversores.

En Uruguay su primera in-
cursion fue en 2009 con el lanza-
miento de su producto Ladrillos.
Atravésdeunaalianzaconlade-
sarrolladora Campiglia, crearon
para comercializarlo el fideico-
miso Campiglia Pilay, que ofrecia
opciones de ahorro para aparta-
mentos de un dormitorio a partir
de $3300 mensuales en valores
de esa época (su valor actual es
de $15.000). En 2022 siguieron in-
novando con el producto Metros
Cuadrados que ofrece opciones
de inversion a partir de $51.317
equivalente a medio Metro Cua-
drado.

Segun Javier Agustin Vigo,
presidente de Pilay Uruguay, ellos
fueron los primeros en pensar en
este mercado minorista de inver-
siones al que “nadie le hablaba”.
Yaseacomo uncomplementoala
jubilacion, una forma accesible
deinversién inmobiliaria o como
un capital para dejar a los hijos,
desde Pilay Uruguay empezaron
aconcientizar alosuruguayos de
cémo planificar ese futuro.

“Creemos que habia una ne-
cesidad genuina desatendida y
que la gente en Uruguay tiene un
montén de dinero a la vista en
el banco” y una muestra de ello
es que “practicamente todos los
fideicomisos financieros salvo
el nuestro fueron armados para
mayoristas” explicé Vigo.

Tal era la necesidad de este
tipo de productos, que actual-
mente abundan otras opciones
del estilo que surgieron luego de
comprobar el éxito del primer fi-
deicomiso de Pilay.

Los accionistas que confor-
man Pilay Uruguay tienen una
vastatrayectoriaenlaregion con
mas de 40 afios de experienciaen
la construccion de edificios, lo-
teos y condominios en la region
centro de Argentina y en Para-
guay, y a su vez son accionistas
de una constructora. Con este
respaldo, se destaca por ofrecer
inversiones seguras, para clien-
tes minoristas que “no tenian
capital suficiente para exigir esa
seguridad”. Otrodelasfortalezas
de Pilay es el riguroso control al
que esta sujeto: “en Pilay noso-

tros decimos ‘cuanto mas regu-
lado mejor’, entonces no hemos
enfocado enlas garantias, en que
las inversiones sean sobre bienes
inmuebles y que realmente se
produzca algo con el capital que
seestdinvirtiendo” explicé Vigo.
A diferencia de otras opciones
inmobiliarias, los productos de
Pilay Uruguay se encuentran su-
pervisados por el Banco Central
del Uruguay, auditados por Auren
ycuentan conunacalificaciénde
Grado Inversor. En ese sentido,
segun Vigo, “es muy dificil que
podamos hacer algo raro sin que
se detecte en menos de 90 dias™.

Dos productos para todo tipo
deinversor
Actualmente, Pilay Uruguay ofre-
cedos productos deinversion que
parten de montos bajos de ahorro
y a la larga pueden permitirle al
inversor hacerse de uninmueble.
Metros Cuadrados Pilay fue el

Proyecto Campiglia Pilay X y XI

ultimo en ser lanzado y rdpida-
mente se posiciond como uno de
los productos de inversion mas
innovadores y demandados del
mercado. En primer lugar, porque
elimina uno de los principales
riesgos de las inversiones inmo-
biliarias tradicionales: cuando
un inversor se compromete auna
serie de pagos y deja de hacerlo.
“Entendemos que es unriesgo ar-
caico, quetiene que desaparecer:
vos tenés que comprar los metros
que quieras cuando quieras y
donde quieras” explicé Vigo. En
esa linea es la segunda innova-
cion de Metros Cuadrados: “hoy
vosvasacualquierdesarrolladora
y te ofrece opciones establecidas,
en metraje y ubicacidon; mientras
que nosotros ofrecemos diversifi-
carel capital inmobiliario: podés
comprar 5 m en Pocitos, 5 m en
Tres Cruces, 5 m en Parque Rodé
y también elegir entre metros
de vivienda, de oficinas, lotes o

Ritmo de construccion

En los ultimos 15 afios, a través del fideicomiso Campiglia Pilay, ya
se llevan entregados 447 apartamentos y hay 900 méas en obra. 94 de
€sos apartamentos se van a entregar en mayo del afio 2025 y en 2026
se van a entregar 250 apartamentos. “Luego seguiremos con una 16-
gica de entre 100 y 200 apartamentos anuales con una construccion
fuerte sobre el final” del fideicomiso explicé Vigo.

Para el fideicomiso Metros Cuadrados Pilay Uruguay, el proximo
afio estaran entregando el primer edificio de 69 monoambientes,

al tiempo que buscan un terreno para construir 100 apartamentos
mas “a un ritmo bastante méas acelerado que el que llevaba el primer
fideicomiso en sus inicios” concluyd. @

cowork, por ejemplo”.

Esta diversificacion se trasla-
datambién al proceso de compra
queserealiza completamente on-
line, eliminando asi mas barre-
ras de acceso que pudieran tener
los posibles inversores: “cuando
quieras, donde quieras” reitera
Vigo.

Un segundo riesgo que se miti-
gaen el producto Metros Cuadra-
dos es qué pasa cuando el resto
deja de invertir: “la inica forma
que vos podés bajar ese riesgo es
atomizarlo, porque no es lo mis-
mo salir a buscar inversores de
US$100.000 que de US$1000 para
continuar la obra”, explicé Vigo.

En cuanto a la rentabilidad,
que en todos los casos esta aso-
ciada al Indice de Costos de la
Construccion (ICC) que aumento
un 30% en dolares en los ultimos
24 meses, para Vigo es “buena”
comparada con otras opciones
del mercado y “excelente para el
nivel de seguridad que da”.

Metros Cuadrados tiene 3
modalidades, Simple, Compra
y Renta, pensadas con distintos
objetivos segun el perfil del inver-
sor, yasea paragenerar mas valor
al dinero invertido con fecha de
pago establecida, adquirir unin-
mueble o tener unarenta fija ase-
gurada. Cada caso tiene un mon-
to de ingreso distinto, y en todos
el inversor no se genera ningun
compromiso de continuar apor-
tando dinero a futuro “vos vas a
turitmo” explicé Vigo.

Por otro lado, con m4és tiempo
en el mercado estd el producto
Ladrillos que se puede adquirir
en cualquiera de sus dos Fidei-
comisos. Funciona “alainversa”
de la mayoria de los desarrollos
inmobiliarios: “primero gene-
ramos la demanda y después
construimos”. El mismo cuenta
con mas de 3000 inversores in-
mobiliarios;lleva entregados 447
apartamentos y hay 1000 més en
obra, con el compromiso de se-
guir construyendo aesteritmoen
los préoximos afios para que todos
reciban uninmueble en zonas de
alto valor locativo.

Para el ahorrista implica
un ahorro mensual a partir de
$12.000 (que se actualiza por
ICC), que se van invirtiendo en la
construccion de inmuebles. Lue-
go de un determinado tiempo de
aportes, se puedelicitar paraque
se le adjudique un inmueble y a
partir de ahi se triplica el valor
de sus cuotas faltantes aunque
se debe descontar el alquiler
que empieza a percibir, o man-
tener 240 aportes mensuales de
la cuota chica, y al final termina
siempre siendo propietario de
una unidad monoambiente, uno
o dos dormitorios, segun el tipo
de ahorro.

Abriendo oportunidades

A pesar de la proliferacion de de-
sarrollos inmobiliarios en gran
parte de la capital y sus alrede-
dores, el presidente de Pilay Uru-
guay no cree que pueda darse
una saturacion del mercado: “en
primer lugar, no se ve unabajaen
los precios de las propiedades”,
por otro lado, Vigo cree que las
inversiones inmobiliarias tienen
que empezar a pensar en el pu-
blico que quiere acceder a una
vivienday aun no puede. “Hoy el
préstamo hipotecariono termina
satisfaciendo la necesidad para
acceder auninmueble” dijo Vigo,
y agrego “el que califica para un
préstamo hipotecario, probable-
mente tenga una solucién por
otro lado”.

En ese marco, desde Pilay
Uruguay entienden que sus pro-
ductosle permitenaccederauna
vivienda propia a personas que de
otra manera les hubiera sido im-
posible llegar. “No es inmediato,
pero a través de Metros Cuadra-
doslapersonapuedeirse forman-
do su capital” explico Vigo,”y en
el producto Ladrillos, en el peor
de los casos tuviste que esperatr,
pero con 240 aportes de $12000
terminas siendo propietario de
un inmueble”.
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Los proyectos de Altius Group que
revolucionan el mercado inmobiliario

Con novedades en sus tres lineas de apartamentos (Nostrum, More y Bilu), Altius Group
propone tres proyectos disruptivos con su sello distintivo de innovacion constante

Itius Group, la empre-
sa lider en desarrollos
inmobiliarios de Uru-

guay, fue pionera en muchos
aspectos que hoy son habi-
tuales en la mayoria de los
desarrollos inmobiliarios de
la ciudad: amenities adapta-
dos a las necesidades de cada
publico, unidades con tecno-
logia de vanguardia e innova-
cion constante en el proceso
productivo, entre otros. Ade-
mas, cuenta con el respaldo
del grupo inversor Peninsula
Investments, “lo que da la se-
guridad al cliente de que con-
tamos con la totalidad de los
fondos antes de empezar la
obra, algo que no es habitual
en el mercado” explicé Diego
Chapuis, Director Comercial
de Altius Group.

Actualmente Altius Group
cuenta con mads de 25 proyec-
tos terminados y mds de 2300
apartamentos (monoambien-
tes, 1, 2,3y 4 dormitorios)
entregados en Montevideo y
Punta del Este (con la nove-
dad de tipologias
lock-off en proyectos selec-
cionados).

En un mercado inmobilia-
rio que estiman que seguird
creciendo, Altius Group se
distingue por sus proyectos
ubicados en puntos clave en
las zonas de mayor desarrollo
inmobiliario y comercial. Ya
sea sobre grandes avenidas o
con entornos espectaculares,
la ubicacién es un aspecto
clave en cada edificio del
grupo, y determina luego
otros aspectos fundamen-
tales como el disefio y los
amenities.

Los procesos de construc-
cidon y disefio més eficientes e
innovadores se ven en peque-
filos y grandes detalles de sus
edificios: desde las cerradu-
ras inteligentes hasta nue-
VOS procesos constructivos,
como la aplicacién eficiente
de las fachadas ventiladas.
Estos aspectos son clave en
el desarrollo de los procesos,
pensados con ingenieria de
valor.

Prueba de la innovacién
constante son tres proyectos
destacados de cada una de
las lineas comerciales de la
empresa: Nostrum Home,
More Botavara y Bilu Rivie-
ra. Cada uno de ellos expone
los valores caracteristicos
de cadalinea, que apuntan a
publicos distintos cada uno.

Bilu esla marca de apartamentos de lujo de Altius. En el caso de Bilii Riviera, junto con
el Estudio Gomez Platero se desarrollé un proyecto que combinala arquitectura Art
Decd delos afios 60, con lo moderno y vanguardista, que no solo mantiene los elemen-
tos emblematicos del edificio original, sino que los mejora y los revaloriza adaptandolo
alas necesidades actuales. El proyecto se planted con el objetivo de salvaguardar un
edificio emblematico que habia comenzado a perder su vitalidad. Hoy se encuentra
finalizadoy listo para ocupar. Su ubicacién excelente, con vistas increibles alaRambla
de Carrasco, lo convierten en un punto tinicoy privilegiado para sus habitantes. Que-
danunas pocas unidades disponibles, de los 23 apartamentos exclusivos que propone
el proyecto, que se adaptan aun nuevo estilo de vida. Actualmente quedan pocas
unidades disponibles.

Sobre el lateral del edificio, porla calle 6 de Abril estd ubicado Smart Riviera, un edificio
deoficinas AAA listo para ingresar. Smart Riviera cuenta con 3 niveles de oficinas,
plantabaja con recepcion, amplio lobby de acceso en doble altura. También cuenta con
salade reuniones, méxima seguridad con cdmaras de CCTVy control de acceso, prin-
ting center, sala de lactancia, coffee lounge y barbacoas disponibles para actividades
empresariales o para recreacion de los locatarios.

Los niveles se plantean con planta libre, 100% flexibles para desarrollar co-works tipo
open space u oficinas corporativas individuales adaptandose asi alas necesidades de
cadaempresa. Las plantaslibres van hastalos 1810 m2, siendo las de mayor metraje de
Montevideo, disponibles tanto para venta o para alquiler con la posibilidad de acceder a
unarenta asegurada con contratos a largo plazo y una rentabilidad del 10%.

Lacasonay eljardin completan el escenario, con un alto valor patrimonial de estilo
andaluz. Laremodelacion que se realizé en la propiedad adapta los espacios tanto para
eluso corporativo como residencial. Un edificio memorable con rincones magicos para
vivirotrabajar. @

Uno de los ultimos lanzamientos dentro de la linea de vivienda promovida de Altius Group es

.~ Nostrum Home. “Es el primer proyecto del mercado en presentar amenities funcionales adap-
tados al dia a dia de sus residentes” explicé Chapuis. Ubicado en La Blanqueada, sobre Bulevar
Battle y Ordofiez, una de las principales arterias de transito de la ciudad y cerca de los princi-
pales centros de salud, zonas comerciales y parques abiertos, el proyecto estd pensado para
inversores o para quienes quieran acceder a su primera vivienda propia.

Los apartamentos de uno y dos dormitorios estdn disefiados para optimizar los espacios interio-
res, siempre priorizando la habitabilidad que caracteriza a los proyectos de Altius Group. Lo mas
novedoso serdan los amenities que tendrd el edificio, como una sala de herramientas a disposi-
cién de los residentes, sala de juegos, zona para mascotas, ademas de las habituales barbacoas,
sala de cowork o estudios, lavadero de ropa y gimnasio. “Creemos que se va a convertir en el

I proyecto con mayor velocidad de alquiler del mercado, porque estd pensado para hacer la vida

. mas préctica para los futuros residentes” agregd Chapuis. @

Ubicado en los lagos de Canelones, recientemente se lanzé More Botavara, que llega con una
propuesta innovadora que promueve el bienestar compartido. Pensando en el estilo de vida
de los residentes se eligieron amenities que potencien el disfrute y el contacto con la natu-
raleza. El proyecto contempla la construccion de muelles privados, piscina climatizada al
aire libre y cerrada, sala de juegos para nifios, tres gimnasios con diferentes equipamientos,
fogones y living para disfrutar la vista de los lagos. Cada detalle esta diseflado para elevar la
experiencia de vivir en armonia con el entorno y con los demas.

“Es un proyecto disruptivo, que redefine el estdndar de vida residencial” seguin Chapuis. Se
ubica al Este de Carrasco, en la zona de los lagos de Ciudad de l1a Costa. Entendiendo el estilo
de vida de quienes buscan zonas mas tranquilas para vivir, incorpora en todas las unidades
amplias terrazas con parrillero de uso exclusivo y vistas excepcionales a los lagos Calcagno
y Pesquero. El proyecto de tres torres con apartamentos de uno, dos y tres dormitorios, se
destaca también por estar contemplado bajo la Ley de Vivienda Promovida. @
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